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Ny aftale mellem Danfoss og Thermon skal øge salget af elkabelløsninger til udendørs is- og snesmeltning
	
Danfoss Electric Heating Systems har underskrevet en aftale med amerikanske Thermon Group Holdings Inc., der er nummer to på verdensmarkedet for varmekabler til frostsikring. Aftalen betyder, at Thermon kan udvide sit marked til også at omfatte parcelhuse, boligkomplekser og større bygninger. Samtidig får Thermon adgang til den omfattende salgsekspertise hos Danfoss, mens Danfoss på sin side under DEVI-brandet vil kunne tilbyde nogle af verdens bedste produkter inden for varmekabler.

Thermon begyndt at levere selvbegrænsende kabler til Danfoss med virkning fra 1. september. Det betyder, at Danfoss på en række udvalgte markeder kan udvide sin eksisterende produktportefølje betydeligt inden for varmekabelløsninger. I første omgang lanceres de nye DEVI-produkter i Norge, Sverige, Finland, Danmark, Polen og Rusland. Samtidig igangsætter de to virksomheder et nyt, fælles produktudviklingsprogram.

[bookmark: _GoBack]”Vi ser et stort potentiale i at anvende varmekabelløsninger udendørs – bl.a. for at holde følsomme dele af kontorbygninger, produktionsanlæg, store lejlighedskomplekser og private hjem fri for is og sne i vinterhalvåret. Ofte installeres vores teknologi med det formål at holde de lavere dele af tage, afløb og nedløbsrør frostfri og fuldt funktionelle selv ved meget lave temperaturer. Det kan forebygge skader på bygninger og konstruktioner fra smeltevand, der ikke kan løbe væk – eller sikre, at sneen smelter, så taget ikke får skader fra den tunge tøsne. Thermons løsninger er det ypperste i markedet med hensyn til kvalitet, holdbarhed og pålidelighed. Med de nye produkter i vores portefølje står vi med et virkeligt stærkt tilbud til markedet, og vi er helt sikre på, at denne aftale vil være med til at løfte Danfoss’ salg af udendørs varmekabelløsninger markant,” siger Henrik Londorf, Director - Markets, Portfolio & Strategy i Danfoss Electric Heating Systems.

For Thermon er aftalen en mulighed for at komme ind på et helt nyt marked: 
”Vi har traditionelt set haft fokus på markedet for industrielle løsninger, hvor vores kunder primært har været i olie- og gasindustrien, el-sektoren og i den kemiske industri. Samarbejdet med Danfoss åbner et helt nyt marked for os inden for bygninger, og vi ser et signifikant potentiale i dette segment. Vores partnerskab med en af de europæiske markedsledere inden for varmekabelløsninger vil skabe en helt oplagt mulighed for at øge vores omsætning allerede i den varmesæson, der står lige for døren. Jeg er helt sikker på, at kombinationen af Danfoss’ store viden inden for klima- og energiområdet og vores veldokumenterede erfaring inden for produktion af kvalitets varmekabler vil frembringe en række stærke produkter til markeder,” siger Rob Leussink, General Manager for Thermon i Europa.        

Produktlinjen, der vil blive markedsført under brandet ‘DEVI – self-limiting cable technology by Thermon’, kan fås i alle de seks markeder fra september 2011. 

For mere information:
Rob Leussink, General Manager, Thermon Europe BV, tlf.: +31 153615370, Mob: +31 622792238
Henrik Londorf, Director - Markets, Portfolio & Strategy, Danfoss Electrical Heating Systems, tlf.: 74888774, Mob: 25264774

Faktaark : 
1. Fakta om Thermon og Danfoss

Billeder: 
1. Varmekabler kan holde vigtige udendørs installationer frostfri 
2. Varmekabler kan holde tag og afløb fri for sne og is i selv de koldeste vintre
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